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お申込みは
コチラから

※プログラムの内容は一部変更になる場合があります。あらかじめご了承ください。

開催日時

2025年3月5日（水）
15：00～18：00（受付開始14：30）

対 象 者

中小企業の経営者／経営幹部

参 加 費

3,000円（税込み）

定　　　員

20名

チーム神楽坂チーム神楽坂

右記のQRコードまたは、本紙

裏面の申込用紙に必要事項を

記載いただき、FAXにてお送り

ください。 

（詳細は裏面をご覧ください。）

迷走台風経営から戦略経営への転換
～ 伸びる会社の市場開拓戦略 ～

実経験から学ぶ
継続と発展の経営セミナー

開催概要・プログラム

15：00-15：50 迷走台風経営から戦略経営への転換
 ～ 伸びる会社の市場開拓戦略 ～

  　　神楽坂コンサルティング株式会社

  　　　代表取締役  竹 内  一 郎

16：00-16：50 マイケル ・ポーターから学ぶ市場開拓戦略
 ～ 中小企業が取るべき３つの戦略 ～

  　　株式会社ユニコーン

  　　　代表取締役社長  MBA戦略コンサルタント  趙 涼（CHO RYO）

16：50-17：00 質疑応答＆アンケート

17：00-18：00 交流会＆メンバー紹介
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JR京浜東北・根岸線

会場・アクセス

お問合せ
神楽坂コンサルティング株式会社
Tel：03-4570-0655
kh-seminar@kagurazaka-consulting.com

主催

神楽坂コンサルティング株式会社
東京都千代田区内神田1-18-11

東京ロイヤルプラザ1014

共催

創創役心ネットワーク

後援

かながわ経済新聞合同会社  
城南経営者協会

申込方法

神奈川県立かながわ労働プラザ

第3会議室

（神奈川県横浜市中区寿町1-4）

JR京浜東北･根岸線
・「石川町駅」
  中華街口（北口）から徒歩3分
・「関内駅」
  南口から徒歩7分



お問合せ　神楽坂コンサルティング株式会社　Tel：03-4570-0655  kh-seminar@kagurazaka-consulting.com

セミナーの内容

貴 社 名

所 属

フリガナ

お 名 前

ご 住 所 〒

Te l :  E-mail:

個人情報の取扱いについて
FAX用紙に記載していただいた情報（会社名・部署名・氏名・住所・電話番号・メールアドレスなど）は、セミナー開催に関わる目的以外に利用することはありません。また個人情報保護法その他の

法令に基づき開示が認められる場合を除き、第三者への情報提供も行いません。

FAX申込書 下記にご記入の上、右記までお送りください。 045-548-8735

www.kuruzo.com （ドット来るぞ®）Webサイト
お 申 込 み

　経営の本質は社業を継続し発展させることです。社長が会社の未来を如何に描いても、経営の足元

が揺らいでいれば明日はありません。また、社長が足元にばかりに気をとらわれていても明日はありま

せん。それは継続と発展こそが最大の経営課題であることを意味しています。私たちは継続と発展の

企業理念として、「創創役心」を掲げています。

　この「継続と発展の経営セミナー」が皆様の経営にお役に立てれば幸いです。

神楽坂コンサルティング株式会社　代表取締役　 竹 内 一 郎

１． 価値を創造する

２． 顧客を創造する

３． 社会の役に立つ

４． 人を心豊かにする

CHO RYO

マイケル ・ポーターから学ぶ市場開拓戦略
～ 中小企業が取るべき３つの戦略 ～

マイケル ・ポーターから学ぶ市場開拓戦略
～ 中小企業が取るべき３つの戦略 ～

株式会社ユニコーン
代表取締役社長 / MBA戦略コンサルタント 趙  涼

「マイケル・ポーターから学ぶ市場開拓戦略」では、ポーターの3つの基本戦略（コストリーダー

シップ、差別化、集中）をわかりやすく解説しつつ、中小企業ならではの視点で活用するヒントを提

示します。急激に変化するビジネス環境下で持続的に成長を目指すため、具

体的事例や失敗要因も交えながら導入ステップを徹底解説。中小企業でも

限られたリソースを最大限に活かし、競合と差別化するためのポイントを明確

にし、明日から実践できる行動指針を得ることができます。自社に合った戦略

を見つける第一歩を踏み出しましょう。
プロフィール

迷走台風経営から戦略経営への転換
～ 伸びる会社の市場開拓戦略 ～

迷走台風経営から戦略経営への転換
～ 伸びる会社の市場開拓戦略 ～

神楽坂コンサルティング株式会社

代表取締役     竹 内  一 郎

中小企業の多くはどうしても話がきた商談は何でも手を出す傾向にある。目の

前に来た仕事は売上を上げるために引き受けなければならないからだ。しかし、場

当たり的な営業は目先の仕事に追われ、明日が見えない。そして、このような「迷走

台風のような経営」をしていると会社は足踏みし社長が思うようには伸びない。この

迷走台風経営から戦略経営に転換すると、偏西風に乗って駆け抜ける台風のように

会社は伸びるようになる。本セミナーでは迷走台風経営から戦略経営へどのように転

換すればよいかのヒントをお話しできればと思います。

プロフィール

継続と発展の経営セミナーの趣旨


